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Oxford Group es una consultora especializada en la elaboración de planes de negocio,
con un enfoque integral que se adapta a las necesidades específicas de cada cliente. 
Nuestro equipo cuenta con una amplia trayectoria y experiencia en el desarrollo de
estrategias de crecimiento para empresas de diversos sectores, desde startups hasta
organizaciones consolidadas.
Nos dedicamos a ayudar a emprendedores y empresas a transformar sus ideas en
realidades sostenibles, proporcionando un Business Plan que no solo sirva como hoja
de ruta, sino que también sea una herramienta clave para atraer inversiones y
financiamiento.
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El equipo de Oxford Group está compuesto por expertos en planificación estratégica y
financiera, quienes utilizan metodologías innovadoras y creativas para garantizar que
cada plan de negocio sea detallado y efectivo. 
Nuestra metodología incluye:

Investigación de Mercado: Recopilamos datos relevantes sobre tendencias del
sector, competencia y necesidades del cliente.
Definición de Estrategias: Trabajamos codo a codo con nuestros clientes para
definir objetivos claros y estrategias efectivas.
Proyecciones Financieras: Realizamos análisis detallados para asegurar la
viabilidad económica del proyecto.
Seguimiento y Evaluación: Ofrecemos asesoría continua para garantizar que los
objetivos se cumplan y se maximice el retorno de inversión.
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Presentacion
Giovanni Alfonso Huanqui Canto
MBA. MBI. PMP.ING.

Con más de dos décadas de experiencia destacada en el sector
empresarial, he demostrado un historial de logros que ha sido
fundamental para el crecimiento anual de los beneficios económicos
empresariales. Mi enfoque laboral se centra en la obtención de
resultados y en asumir responsabilidades, lo que me ha permitido
destacar en diversos roles y entornos empresariales. Destaco por mi
capacidad para adaptarme a entornos en constante cambio, liderar
equipos de manera efectiva y lograr resultados excepcionales. Mi
trayectoria laboral se caracteriza por un enfoque en la eficiencia, la
innovación y la resolución efectiva de problemas, lo que me posiciona
como un candidato altamente calificado para brindar mentoría en el
ámbito empresarial.



IMPORTANCIA DEL PLAN DE NEGOCIO

Un plan de negocio es un documento formal
que describe en detalle una idea empresarial,

incluyendo su viabilidad, estrategias y
tácticas a seguir. 

Su propósito principal es servir como una
hoja de ruta que guía a los emprendedores

en la toma de decisiones estratégicas y
operativas, así como en la búsqueda de

financiamiento.

Un plan de negocio no solo es esencial para
iniciar un nuevo proyecto, sino que también

es crucial para guiar el crecimiento y la
sostenibilidad de una empresa en un

entorno competitivo y cambiante.



Estructura del Plan de Negocio
Resumen Ejecutivo: Visión general del plan, misión, objetivos y estrategias
clave.
Descripción de la Empresa: Historia, misión, visión y estructura
organizativa.
Análisis de Mercado: Investigación sobre el sector, competencia y público
objetivo.
Detalles del Producto o Servicio: Descripción clara de lo que se ofrece y
cómo se diferencia en el mercado.
Plan de Marketing y Ventas: Estrategias para atraer y retener clientes,
canales de distribución y tácticas promocionales.
Plan Financiero: Proyecciones financieras, presupuesto, análisis del punto
de equilibrio y necesidades de financiación.



Proceso de Elaboración

1. Recepción de la Solicitud
Identificación del Cliente
Definición de Alcance
2. Análisis de Requerimientos
Entrevistas y Reuniones: 
Documentación de Objetivos
3. Investigación de Mercado
Recopilación de Datos
Análisis FODA
4. Definición de Estrategias
Desarrollo del Modelo de Negocio
Plan de Marketing

5. Elaboración del Plan Financiero
Proyecciones Financieras
Análisis de Rentabilidad
6. Redacción del Plan
Estructura del Documento
Revisión y Validación
7. Presentación al Cliente
Reunión de Entrega
Recoger Feedback
8. Implementación y Seguimiento
Plan de Acción Detallado
Monitoreo Continuo



Beneficios

1. Personalización del Plan
Adaptación a Necesidades Específicas
2. Asesoría Continua
Soporte Durante Todo el Proceso
3. Documento Profesional y Atractivo
Presentación Clara y Concisa

4. Enfoque Estratégico
Visión a Largo Plazo
5. Validación de Ideas
Análisis Exhaustivo
6. Fomento de la Confianza
Preparación para Inversionistas



¡Hablemos sobre
tu Futuro!

Estamos emocionados por la oportunidad de ayudarte a
transformar tus ideas en un plan de negocio sólido y
efectivo. Te invitamos a discutir más sobre cómo nuestro
servicio puede ser implementado en tu empresa y
adaptado a tus necesidades específicas.

Contáctanos para programar una reunión donde
podamos explorar tus objetivos, responder a tus
preguntas y diseñar un enfoque personalizado que
impulse tu proyecto hacia el éxito.



Contáctanos

¡Potencia tu éxito empresarial

con nuestro servicio de

elaboración del plan de

negocio!

Número telefónico
+51 970 004 900

Dirección de correo electrónico

contacto@oxfordgroup.edu.pe

Sitio web
www.oxfordgroup.edu.pe
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